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JUZ OD 2009 ROKU TRENERZY MINI - BIBLIOTEKA SALA SZKOLENIOWA
SZKOLIMY Z ZAKRESU Z SUKCESAMI EVENTOWA W SAMYM CENTRUM
ORGANIZACQ)I W BRANZY EVENTOWE] DO DYSPOZYCJI WARSZAWY
WYDARZEN UCZESTNIKOW ZURAWIA 22

EIMTIG

EVENT MANAGER TRAINING GROUP

Budowa i sprzedaz
oferty eventowej

oraz pozyskiwanie
SPONSOrow i partnerow
wydarzen

www.emtg.pl | (22)308 00 11
Szkolenia dla branzy eventowej

GWARANTUJEMY:

v Mate grupy od 4 do 16 0sdb, pozwalajgce na wykonywanie ¢wiczen, warsztatéw i prowadzenie dyskusji
v Przerwy kawowe i lunch

v Materiaty szkoleniowe i piSmiennicze

v Trenerdw z wieloletnim doswiadczeniem w branzy

v Certyfikat ukonczenia kursu - w wersji polskiej i angielskiej

v Kameralng atmosfere w sali z mini-bibliotekg eventowg!


http://WWW.EMTG.PL

WWW.EMTG.PL TEL. (+48)22 3080011

Budowa i sprzedaz oferty eventowej oraz
pozyskiwanie sponsorow i partneréow wydarzen

Co zyskasz?

v Poznasz zasady budowania skutecznej i zyskownej oferty i prezentacji sprzedazowej

v Nauczysz sie jak optymalizowac koszty

v Dowiesz sie, jak negocjowac cen z dostawcami i klientami

¥ Poznasz sposoby skutecznej sprzedazy oferty u klienta i zyskasz Swiadomos¢ ekonomiczng projektdw

¥ Poznasz narzedzie sponsoringu oraz jego role w event marketingu

v Dowiesz sie jak wspotpracowac ze sponsorami, partnerami i patronami medialnymi Twoich wydarzen

Dla kogo?

¥ Przeznaczone dla 0séb chcgcych zdoby¢ umiejetnose skutecznej sprzedazy ofert eventowych oraz pozyskiwania
sponsorow, partnerdw i patronow medialnych

v Dla 0s6b zaktadajgcych lub prowadzacych dziatalnos¢ eventowg, ktdre chcg skutecznie pozyskiwa¢ nowych
klientéw i prowadzi¢ sprzedaz dedykowanych i wiasnych akcji eventowych

v Dla wszystkich, ktérzy chcg skutecznie optymalizowac koszty i podnies¢ skutecznosé prezentacji ofert

sprzedazowych u klientow
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Program

(09:00 - 17:00)
1. Firma - marka - wizerunek

TEL. (+48)22 3080011

1.1. Warsztat: My to nasza marka - analiza i komunikacja nas, jako naszej wtasnej marki - idea, cechy, grupa docelowa

1.2. Budowanie marki firmy
1.3. Narzedzia wspomagajace sprzedaz
1.4. Dziatania przedsprzedazowe

2. Sprzedaz projektu eventowego

2.1. Warsztat: Co juz wiesz?

2.2. Sprzedaz eventu - czym jest?

2.3. Sprzedaz eventu z briefu, czyli zgodnie z wymaganiami klienta
2.4. Sprzedaz eventu wiasnego, czyli kreowanie popytu

3. Budowa i prezentacja oferty eventowej i sponsoringowej
3.1. Podstawowe zasady dobrej oferty sprzedazowej i sponsoringowe;j
3.2. Zawarto$¢ merytoryczna oferty

3.3. Elementy wzbogacajace

3.4. Kompatybilnos¢ idei i tresci

3.5. Skuteczne dopasowanie oferty do celu

3.6. Warsztat: Tworzenie prezentadcji ofertowej

4. Pozyskiwanie sponsoréw i partneréw wydarzen

4.1. Analiza projektu eventowego dla potencjalnych sponsoréw i partneréw — spojnosc wizji i misji

4.2. Co chcemy osiagnac?

4.3. Czym mozemy zainteresowac potencjalnych kandydatow do wspotpracy?
4.4. Sponsor a partner - réznice

4.5. Mozliwosci wspotpracy sponsoringowej na rynku

4.6. Warsztat: Budowa oferty sponsoringowej - najwazniejsze elementy

5. Wspétpraca z mediami - skuteczne nawigzanie i podtrzymywanie relacji

6. Podstawy mowy ciata
6.1. Typy osobowosci klienta i ich cechy w negocjacjach

6.2. Warsztat: Analiza zachowan odbiorcy z wykorzystaniem wiedzy na temat typow osobowosci i mowy ciata

6.3. Sztuka prezentadji
6.4. Warsztat: Prezentacja - zachowania i mechanizmy

7. Kosztorys i optymalizacja kosztéw

7.1. Budowanie oferty finansowej

7.2. Kosztorys - jego znaczenie vs sztuka sprzedazy

7.3. Okreslanie marzy i jej komunikacja u klienta

7.4. Warsztat: Kosztorysowanie wedtug briefu

7.5. Jak optymalizowac¢ koszty?

7.6. Co powinien, a czego nie powinien zawierac kosztorys?

8. Trudna sztuka negocjacji
8.1. Skuteczne techniki negocjacji
8.2. Warsztat: Negocjacje z klientem i dostawca

9. Sprzedazi wspétpraca z trwalym efektem
9.1. Jak skutecznie budowac zaufanie klienta?
9.2. Warsztat: Budowanie szybkich i trwatych pozytywnych relacji
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EM
TG

Kontakt

Event Manager Training Group
Ul. Zurawia 22, 00-515 Warszawa
Szkolenia otwarte - zapisy i informacje:
Tel. (+48)22 308 00 11, Mail: biuro@emtg.pl, Strona: www.emtg.pl
Szkolenia zamkniete:
Tel. (+48)698 682 267, Mail: dorota.r@emtg.pl

{* www.facebook.com/szkoleniaEMTG

TEL. (+48)22 3080011
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